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Obiectivele disciplinei (descrierea rezultatelor invatarii):

1. Cunostinte:

Studentul va dobandi urmatoarele cunostinte:

- Notiuni fundamentale despre antreprenor si antreprenoriat, incluzand definirea conceptelor,
tipurile de antreprenori si rolul acestora in dezvoltarea economica.

- Distinctiile esentiale dintre antreprenor, manager si angajat, intelegand trasaturile,
responsabilitatile si perspectivele fiecaruia.

- Structura si componentele unui plan de afaceri, cu aplicabilitate specifica domeniului
hidrotehnic.

- Elementele strategice ale marketingului, cum ar fi identificarea pietelor de desfacere, analiza
competitiei si descrierea grupului tintd de clienti.

- Indicatorii financiari esentiali pentru evaluarea si sustinerea unui plan de afaceri viabil,
incluzénd prognoza veniturilor si analiza costurilor.

2. Abilitati:

Studentul va fi capabil sa:

- Redacteze un plan de afaceri complet, adaptat specificului domeniului de studiu, incluzand
elemente precum strategii de marketing, structurarea pietei tinta si analiza financiara.

- Aplice notiunile teoretice in scenarii practice, formuland strategii de afaceri relevante si
realiste.

- Identifice oportunitati de piata, analizand cererea, competitia si potentialul pietei pentru
produse si servicii specifice domeniului hidrotehnic.

- Definieze si analizeze grupurile tinta de clienti, utilizand metode de cercetare de piata si
abordari centrate pe client.

- Interpreteze si utilizeze indicatorii financiari pentru a evalua fezabilitatea si sustenabilitatea
proiectelor antreprenoriale.

- Comunice eficient ideile de afaceri, prin prezentari clare si convingatoare, utilizand tehnici de
sustinere a planului de afaceri in fata potentialilor parteneri sau investitori.

3. Responsabilitate si autonomie:




Studentul va putea sa:

- Dezvolte initiative antreprenoriale autonome, demonstrand capacitatea de a identifica si
valorifica oportunitatile din domeniul hidrotehnic.

- Asume responsabilitatea gestionarii unui proiect de afaceri, integrand conceptele si
principiile antreprenoriatului intr-un mod sustenabil si inovator.

- Aplice cunostintele teoretice pentru a adresa provocérile reale din mediul antreprenorial,
ludnd decizii informate si strategice.

- Demonstreze spirit inovator si capacitatea de a lucra atéat individual, cat si in echipd, pentru
dezvoltarea si implementarea unui plan de afaceri de succes.

- Contribuie la crearea unui mediu de afaceri etic si sustenabil, avand in vedere
responsabilitatea sociald si impactul asupra comunitatii.

Descrierea cursului:

1. Curs Ce este antreprenoriatul si antreprenorul 2 ore

Abilitati necesare unui antreprenor. Avantajele si dezavantajele pentru un
antreprenor 2 ore

Antreprenor vs. Manager 2 ore

Antreprenoriatul social 4 ore

Piata si mediul de afaceri. 6 ore

Clienti si concurenti. 4 ore

Strategiile de marketing 4 ore

Forme legale ale afacerii 2 ore

Stakeholderii si comunicarea cu acestia 2 ore

2. Seminar/ Problemele in antreprenoriat - 4 ore

Laborator/ Exemple de afaceri sociale. Dezvoltarea unei afaceri sociale - 4 ore
Proiect/ Completarea planului de afaceri - 6 ore

Practica Analiza SWOT a unei afaceri - 2 ore

Elaborarea unei strategii de marketing - 4 ore
Indicatorii financiari ai unei afaceri - 4 ore
Strategii de comunicare in cadrul unei afaceri noi - 4 ore

3. Bibliografie | Curs antreprenoriat-realizat pentru proiectul "Atragerea de candidati (viitori
studenti) la invatamantul tertiar universitar ingineresc si pregatirea lor pentru
cerintele pietei muncii actuale”.

Examinarea: Ponderea fiecarui criteriu in nota finala

1. Examinarea finala

2. Verificarea cunostintelor pe parcurs

Seminar

Laborator

Proiect (proiectul nu are nota distincta) 50%

3. Evaluari periodice:

3.1 Examinari scrise / orale 50%

3.2 Teme, rapoarte, etc.

4. Alte criterii (se vor specifica) Evaluarea activitatii la curs reprezinta
rezolvarea unor subiecte teoretice din
materia parcursa. Evaluarea activitatii la
seminar reprezinta realizarea unui plan
de afacere. Participarea la activitatile
didactice asistate trebuie sa respecte
cerintele m

Scurta descriere a procedurii de examinare finala:

La examen studentul trebuie sa dovedeasca ca a asimilat atat cunostintele teoretice cat si
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| cele practice.

Estimarea numarului total de ore pe semestru pentru studiu individual

Tipul de activitate individuala (l;lrré Tipul de activitate individuala Nr. ore
1. Studiu notite de curs 6 8. Studiu pentru examinarea 1
finala
2. Studiu bibliografie obligatorie 4 9. Sedinte de consultatii
3. Studiu bibliografie suplimentara 10. Documentare practica pe
teren
4. Pregatire activitati specific disciplinei 11. Studiu la biblioteca aditional
5. Pregatire teme 3 12. Studiu resurse internet
6. Studiu pentru evaluari periodice scrise 13. Alte activitati (se enumera)
7. Studiu pentru evaluari periodice orale Numarul total de ore: 14
Data: Decan

01 octombrie 2024

Conf. dr. ing. Alexandru Dimache

Director de departament:

Conf. dr. ing. Neculoiu Giorgian

Titular de disciplina:

Dr. Stefania - Cristina Stanciu




